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RINGKASAN

Indonesia adalah salah satu negara yang kaya akan warisan budaya nenek
moyang yang memang harus dilestarikan terutama oleh generasi muda sebagai penerus
bangsa. Akan tetapi masyarakat sekarang lebih menyukai budaya barat yang jauh sekali
dengan adat istiadat kita yang ke timuran. Bahkan mereka lebih percaya diri
menggunakan produk-produk import daripada produk-produk dalam negeri.

Oleh karena itu muncul sebuah gagasan dari kami para generasi muda untuk
membuat produk yang berkualitas, mengandung seni ( arf) dan fashionable yaitu case
batik khususnya batik Semarang. Case batik ini dapat di desain sesuai dengan bentuk
gadget masing-masing sehingga gadget akan lebih terlihat fashionable. Usaha ini
bergerak di bidang produksi dan pemasaran. Tujuan usaha B-SMART adalah,
memberikan himbauan kepada generasi muda Indonesia untuk lebih mencintai produk
dalam negeri serta ikut berperan aktif dalam melestarikan budaya Indonesia serta
merubah mindset masyarakat Indonesia tentang batik yang identik dengan kuno.

Untuk pemasarannya kami menggunakan system E-Commerce yaitu membuat
halaman web khusus. Selain itu kami juga menggunakan strategi produksi custome
order, strategi benefit pricing serta distribution channel agar pemasarannya bisa luas
sampai pasar global. Disamping itu kami juga menjalin kerjasama dengan mitra usaha
kami yaitu para penyedia bahan baku serta para toko aksesoris gadget yang menjadi
media pemasaran kami. Sistem pembelian yang kami terapkan bisa melalui custom
order yaitu produk yang dibuat disesuaikan dengan kebutuhan dan keinginan konsumen.
Dalam proses produksi kami melakukannya dengan sebaik mungkin untuk
menghasilkan produk yang sesuai dengan konsep dan siap dipasarkan. Selanjutnya pada
proses pemasaran kami mempercayakan penjualan kepada toko-toko aksesoris gadget.



BAB I
PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang Masalah

Indonesia merupakan negara multicultural yang kaya akan ragam budaya.
Hampir setiap daerah di Indonesia memiliki ciri khas budaya sendiri.
Keberagaman budaya ini di satu sisi menjadi daya tarik dan jati diri bagi
bangsa Indonesia. Akan tetapi disisi lain, keberagaman budaya yang dimiliki
bangsa ini juga menjadi tantangan tersendiri bagi generasi muda agar dapat
melestarikan budayanya. Salah satu contoh warisan budaya lokal yang harus
di lestarikan adalah batik khususnya batik Semarang. Batik Indonesia telah
menjadi seni atau art dan budaya yang nilainya sangat tinggi.

Dalam kamus besar bahasa Indonesia seni atau arf mempunyai pengertian
(1) halus, kecil dan halus, tipis dan halus, lembut dan enak di dengar, mungil
dan elok; (2) keahlian membuat karya yang bermutu; (3) kesanggupan akal
untuk menciptakan sesuatu yang bernilai tinggi (luar biasa); orang yang
berkesanggupan luar biasa. Oleh karena itu diharapkan ada sebuah produk
yang memiliki seni (arf) dan bisa diterima oleh semua kalangan terutama
anak-anak muda sebagai ujung tombak pelestarian budaya.

Dari situlah muncul gagasan untuk membuat sebuah produk yang memiliki
seni (art) dan fashionable tetapi juga melestarikan batik, khususnya batik
Semarang yaitu case HP dan tablet dengan motif batik Semarang yang kami
beri nama B-Smart. Batik adalah serentang warna yang meliputi proses
pemalaman (lilin), pencelupan (pewarnaan), dan pelorotan (pemanasan),
hingga menghasilkan motif yang halus yang semuanya ini memerlukan
ketelitian tinggi. Sudah saatnya generasi muda memanfaatkan batik menjadi
barang yang layak jual tinggi dari pada hanya sekedar dibuat kemeja. Salah
satunya ide kreatif adalah case gadget, seperti yang kita tahu gadget dijaman
sekarang sudah menjadi kebutuhan primer di kaum wurban yang sudah melek
teknologi. Melihat peluang tersebut, batik dapat dijadikan menjadi produk
yang lebih kreatif dan dapat dibawa kemanapun sehingga menggunakan batik
tidak hanya terkesan untuk para orang-orang jaman dahulu dan kuno.

Dengan keunggulan tersebut maka, case batik Semarang memilki peluang
usaha yang cukup tinggi karena case batik Semarang merupakan



produk kreatif yang memiliki seni (art) dan fashionable. Dengan adanya
produk ini maka masyarakat tidak perlu takut untuk terkesan kuno dalam
menggunakan case batik Semarang. Pada akhirnya produk case batik
Semarang sangat tepat untuk segmen semua kalangan, sehingga di harapkan
mendatangkan keuntungan (profit) bagi kami selaku wirausaha muda.
Disamping keuntungan financial kami juga dapat mengembangkan usaha dan
melestarikan budaya lokal Indonesia.

1.2 Perumusan Masalah

Dan latar belakang diatas perumusan masalah yang diambil dari
programkreatif mahasiswa dibidang kewirausahaan ini adalah:
a. Bagaimana membuat case batik, khususnya batik Semarang bisa dikenal
di Indonesia dan bahkan dunia?

b. Bagaimana langkah pemasaran produk dari batik Semarang?

Bagaimana peluang dan keuntungan yang akan di dapat dari penjualan
case batik Semarang?

1.3 Tujuan

Berdasarkan permasalahan serta latar belakang di atas maka tujuan yang
ingin dicapai dari program ini adalah:

a. Meningkatkan rasa peduli dan cinta akan budaya lokal Indonesia serta
mendorong para generasi muda untuk ikut andil dalam pelestariaan
khususnya batik Semarang.

b. Menemukan langkah pemasaran yang tepat untuk mendapatkan
keuntungan maksimal dari penjualan produk case batik Semarang.

c. Menghasilkan karya kreatif, inovatif, dalam membuka peluang usaha
yang berguna bagi mahasiswa setelah menyelesaikan studi.

1.4 Luaran Yang Diharapkan

Luaran yang diharapkan adalah membuat produk case batik Semarang
yang dapat menembus pasar nasional dan global menggunakan e-commerce
(lihat lampiran 6) sehingga dapat mengangkat citra batik Semarang dan
menumbuhkan rasa cinta kepada kebudayaan Indonesia yang sangat beragam.
Setelah berhasil membuat produk sesuai dengan rancangan, diharapkan dapat
menarik minat pembeli dengan strategi pemasaran yang tepat. Sehingga
memberikan kontribusi keuntungan secara langsung dan dapat mengangkat
citra batik Semarang serta Pemerintah Dinas Pariwisata.



1.5 Manfaat

Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan ini diharapkan dapat
memperoleh manfaat,yaitu sebagai berikut:

Hasil program bagi mahasiswa:

A. Mabhasiswa dapat melestarikan kebudayaan Indonesia dengan cara yang
modern dan fashionable.

B. Mahasiswa mampu mendapatkan keuntungan dari program
kewirausahaan dan mencintai produk-produk dalam negeri.

C. Mahasiswa dapat mengembangkan ski// kemampuan berwirausaha.

Hasil program bagi masyarakat dan konsumen:

A. Tkut membantu masyarakat untuk lebih mencintai produk Indonesia
khususnya batik Semarang.

B. Meningkatkan citra batik Semarang

C. Tidak hanya memberikan produk yang berkualitas tinggi, tetapi juga
memilki seni (art) dan fashionable.



BABII

GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

2.1 Deskripsi Usaha B-SMART

Usaha yang bergerak dibidang produsen case batik Semarang ini
mempunyai fungsi untuk memberikan pandangan bahwa batik meskipun
warisan budaya yang terkesan kuno tetapi tetap bisa mengikuti perkembangan
jaman. Diharapkan usaha ini mampu bersaing dengan produk-produk import

maupun usaha sejenisnya.

Visi-Misi dan usaha ini adalah sebagai berikut:

Visi : Menjadikan produsen yang kreatif, dalam pelestarian budaya

Misi : Melestarikan kebudayaan dengan cara modern
Menjalankan usaha dengan business plan yang baik.

Menghasilkan produk case batik yang berkualitas dan fashionable

Dalam usaha ini menghasilkan produk sebagai berikut:
A. Case Hp segala ukuran dan jenis
B. Case Tablet
2.2 Manajemen Usaha

Marsela Subiarti
(Manager)
l v
Agung Prayitno Meyta Adelianah Derry Setiawan
(Production) (Accounting) (E-Comerce)

2.3 Profil Konsumen

Sebagian besar masyarakat membutuhkan case yang kami buat, karena
potensi yang besar untuk mereka gunakan sehari-hari. Sebagai konsumen,

mereka membutuhkan case yang mempunyai cita rasa seni




tin g gi (a r t) dan fashionable. Saat ini terdapat berbagai macam case dengan
model beragam. Untuk itu kami menciptakan hal baru, yang bisa membuat
konsumen lebih mencintai warisan budaya Indonesia dengan case yang
memiliki motif batik Semarang.

2.4 Potensi Sumber Daya

a. Batik yang kami gunakan bukan se mbarang batik karena kami
menggunakan batik Semarang yang dibuat oleh orang Semarang, dikota
Semarang dan dengan memberdayakan kota Semarang.

b. Sebagai pelestarian batik kami memilih batik Semarang karena agar lebih
dikenal di Indonesia bahkan dunia menggunakan
e-commercehttp.//castiksemar.tk (lihat lampiran 7)

c. Untuk distribusi produk kami bekerja sama dengan toko Nole Stationery

2.5 Keunggulan Bersaing
Strategi yang kami gunakan adalah:

a. Strategi produksi custome order

Usaha ini bergerak di bidang produksi case hp dan tablet untuk
semua jenis . Jenis produkini berupa case hp dan tablet yang di lapisi
dengan kain batik Semarang sehingga menambah nilai jual serta
ketertarikan konsumen untuk membeli. Kami juga menerapkan si stem
custom order kepada konsumen sehingga konsumen dapat memilih motif
batik dan warna sesuai keinginan

b. Strategi benefit pricing

Harga yang ditetapkan untuk konsumen yakni Rp 75.000,- untuk
sebuahcase hp ukuran standart dan Rp 100.000, - untuk case tablet. Untuk
pemesanan khusus (motif batik dan warna sesuai keinginan konsumen)
kami mematok harga untuk case hp Rp 100.000,- untuk case tablet dan
Rp125.000,-.Untuk harga case hp batik tulis standart yaitu Rp 150.000,-
dan untuk case tablet Rp 175.000,-.

c¢. Strategi E-Commerce

Langkah Promosi yang kami lakukan antara lain membuat kerja
sama dengan para penjual aksesoris hp sebagai mitra kami. Selain itu kami
juga akan membuat halaman khusus di website dan media sosial (E-
Commerce) sehinggajikakonsumen ingin memesan dengan motif yang di
inginkan (Custom Order). Selain itu kita juga menawarkan



kebijakan khusus bagi reseller dengan potongan harga 10% untuk setiap
10 produk terjual.

d. Strategi Distribution Channel
Adapun cara pembelian yang kami layani adalah :

1.

Di st ributor

Dalam memasarkan produk kami akan menjalin kerja sama
dengan pedagang aksesoris hp dan toko sehingga jangkauan
pemasaran akan lebih luas.

.Reseller

Dalam penjualan produk kami membuka peluang penjualan
bagi reseller.
Untuk reseller kita beri harga khusus yaitu diskon 10% dari harga
yang dipasarkan untuk setiap penjualan 10 produk.

. Pembelian Online

Untuk pembelian online kita membuatkan sebuah portal
website( £- Commerce) dimana terdapat company profile kami
dan contoh produk kami sehingga kosumen dapat memilih motif
batik dan case yang diinginkan atau bahkan kosumen dapat
mendesain case hp mereka.

Kebijakan Pembayaran

Untuk Wilayah Semarang pembayaran dapat dilakukan
langsung kepada kami. Sedangkan untuk di luar wilayah
Semarang pembayaran dapat ditransfer via Rekening BRI atau
Bank Jateng yang akan dikonfirmasi lebih lanjut.
Kebijakan Distribusi

Distribusi hasil produksi kami kami lakukan sesuai
permintaan.

Untuk pemesanan wilayah Semarang baik pembelian per item
maupun pembelian dalam jumlah banyak kami akan
mengantarkannya langsung. Selain itu kami menggunakan jasa
ekspedisi untuk wilayah luar Semarang.



2.6 Pesaing

Untuk produk yang serupa dan sekitar Semarang maupun di Jawa Tengah
ini belum ada. Produk serupa yang ada dipasaran adalah case yang masih
polos tanpa motif apapun. Jadi kami hadir memproduksi case dengan inovasi
yang berbeda dengan produk yang sudah ada.Untuk pesaing kami
menggunakan analisis SWOT yaitu :

a. Strenght ( Kekuatan)

Produk yang kami produksi memiliki beberapa kekuatan diantaranya
adalah produk ini menggunakan bahan yang berkualitas. Penggunaan kain
batik tulis asli Semarang menjadi kekuatan tersendiri bagi produk kami.
Dalam hal desain, produk kami mengikuti trend yang ada di pasaran
namun tetap mempertahankan ciri khas dari B-Smart yakni bahan utama
yang digunakan adalah kain batik Semarang.

b. Weaknesses ( Kelemahan )

Kemajuan teknologi yang pesat memberikan banyak manfaat salah
satunya adalah kemudahan akses informasi melalui media internet. Akan
tetapi, hal tersebut juga memberi dampak negatif bagi masyarakat
terutama pemuda. Mudahnya budaya luar masuk ke Indonesia secara tidak
langsung berdampak pada kurangnya minat pemuda untuk melestarikan
budaya asli Indonesia. Batik yang kami gunakan sebagai bahan utama
pada produk B-Smart, dikhawatirkan menurunkan minat konsumen usia
muda yang memandang bahwa batik adalah sesuatu yang kuno. Persepsi
tersebut timbul karena mayoritas masyarakt Indonesia yang menggunakan
batik sebagai pakaian sehari-hari adalah mereka yang tergolong tua.

Guna mengatasi kelemahan yang dianalisa tersebut, kami membuat
produk yang dapat dipakai sehari-hari oleh konsumen. Pemilihan case
handphone adalah cara untuk mengatasi kelemahan tersebut. Selain itu,
kombinasi perangkat modern yang dibalut oleh case bermotif batik akan
menjadi trend baru di masyarakat.

c.  Oportunity (Peluang)

Bahan baku kain bermotif batik yang digunakan untuk membuat case
masih tergolong sedikit digunakan. Meskipun beberapa ada yang bermotif
batik, namun bahan yang digunakan adalah plastik yang kemudian
ditempel pada case. Masih sedikitnya case yang menggunakan bahan dari
kain batik asli memberi peluang bagi produk yang kami hasilkan.



d. Threats (Hambatan)

Banyak produk import sejenis yang sudah di produksi akan tetapi
masih menggunakan bahan plastik dalam bentuk stiker sehingga
memungkinkan produk akan gampang rusak karena tergores. Selain itu
case plastik harganya lebih murah

2.7 Analisis Keuangan
A. Tabel

Usaha ini menghasilkan 2 produk setiap produk yang dihasilkan harganya
bervariasi tergantung ukuran dan jenis produk. Berikut adalah tabelnya:

No | Jenis Produk Harga

1 | Case handphone Rp 75.000
2 | Case tablet Rp 100.000
3 | Case handphone (Custom order) | Rp 100.000
4 | Case tablet (Customer order) Rp 125.000
5 | Case handphone batik tulis Rp 150.000
6 | Case tablet batik tulis Rp 175.000
B. Analisis

1. Variabel Cost = 6.250.000 + 1.250.000 + 1.250.000 = Rp 8.750.000,00
Variabel Cost @Unit = 8.750.000 / 100 = Rp 87.500,00

Fixed Cost = Rp 3.750.000,00

Total Cost = 8.750.000 + 3.750.000 = Rp 12.500.000,00

HPP = 12.500.000 / 100 = Rp 125.000,-

Laba tiap unit = 175.000 — 125.000 = Rp 50.000,-

Laba 100 unit produk = Rp 50.000,- x 100 = Rp 5.000.000,-

Total Revenue = Rp 175.000,00 x 100 = 17.500.000,00

Break Event Point( BEP wunit) = 3.750.000 / (175.000 -
87.500,00)

3.750.000/88.000 = 42 produk .
9. Perhitungan Efisiensi Usaha

0oy Iy W9

R/C Rasio =Total penerimaan / Total biaya
produksi= Rp 17.500.000,- /12.500.000,-= 1.4

(R/C >1) maka usaha ini menguntungkan dan layak



BAB III

METODE PELAKSANAAN
3.1 Rencana Persiapan Pelaksanaan

Lama waktu yang dibutuhkan untuk persiapan pelaksanaan adalah 1
bulan. Adapun kegiatan yang akan dilakukan adalah sebagai berikut :

a. Observasi usaha
b. Persiapan administrasi dan keuangan.
c. Penyediaan peralatan dan pengadaan bahan baku.
d. Pencarian mitra kerja dalam hal ini toko-toko aksesoris gadget
e. Menjalin kerja sama dan membuka peluang untuk reseller.
/. Pemasangan iklan di internet melalui berbagai media sosial ( E-
Commerce )
3.2 Produksi

Langkah pertama yang kami ambil adalah kami memastikan ketersediaan
bahan baku, yaitu case polos. Komponen- komponen itu kita dapatkan di
distributor aksesoris case. Kami menggunakan case polos dengan harga Rp
37.500,-. Kami juga menyiapkan peralatan lain seperti benang,lem,dan lain-
lain. Untuk tempat produksi kami menggunakan salah satu kontrakan
angggota di jalan MAGERSARI IV no 106 dengan memanfaatkan salah satu
ruangan yang tidak terpakai Setelah semua peralatan terkumpul maka kita
mulai untuk pembuatan. Berikut adalah tahapan-tahapan perakitan :

a. Pembuatan desain model case meliputi lubang kamera dan
sound serta tempat untuk lubang charger

b. Proses pemotongan pola dan penjahitan batik Semarang ke
case

G Uji kelayakan dan keamanan produk

d. Penggandaan produk yang lolos uji kelayakan
e. Finishing produk jadi

f. Pengemasan

3.3 Pemasaran

Untuk menarik minat konsumen kami melakukan promosi dan
pemasaran ke toko-toko aksesoris gadget dan reseller untuk memasarkan
produk kami dan memberikan harga spesial berupa potongan 10% dan
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harga jual produk. Selain itu, dengan membuat sebuah halaman khusus (E-
Commerce) untuk produk yang kamitawarkan di media sosial, diharapkan
memperoleh hasil yang menguntungkan. Berikut adalah kelengkapan media
promosi yang kita gunakan :

a. Brosur penawaran

b. Portal website toko online
Media sosial

d. Kartu nama

Gabung ke komunitas seperti Himpunan Pengusaha Muda
Indonesia ( HIPMI )

3.4 Evaluasi
Evaluasi akan dilaksanakan tiap akhir minggu. Hal ini dilakukan untuk
memonitoring kinerja tiap anggota dan sebagai sarana untuk bertukar pikiran
tentang kendala-kendala apa saja yang terjadi selama satu minggu kerja.
Selain tahap Evaluasi kerja yang dilaksanakan tiap minggu juga dilakukan
tahap Uji testimoni konsumen yang telah menggunakan produk kami untuk
mengevaluasi hasil produk yang dihasilkan.



BAB IV

BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1 Rincian Biaya

11

No | Jenis Biaya Jumlah (Rp) %
1 Dana untuk peralatan Rp 3.750.000 0.30
penunj ang
2 | Dana untuk bahan habis pakai Rp 6.250.000 0.50
3 Dana untuk perjalanan usaha Rp 1.250.000 0.10
4 | Dana untuk keperluan lain Rp 1.250.000 0.10
TOTAL Rp 12.500.000 1.00

4.2 Jadwal Kegiatan

No Nama

Kegiatan

Penanggung Jawab

1 | Persiapan

Meyta Adelianah

2 Produksi

3 Pemasaran

4 Evaluasi

Agung prayitno

Derry Setiawan

Marsela Subiarti
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Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota, dan Dosen Pembimbing
1.1 Biodata Ketua
A. Identitas Diri

1| Nama Lengkap Marsela Subiarti

2| Jenis Kelamin P

3| Program Studi Manajemen S-1

4| NIM B11.2013.03102

5| Tempat dan Tanggal Lahir | Cilacap,09 April 1992

6| E-mail Marselasubiarti@gmail.com

7| Nomor Telepon/HP 08567588191

B. Riwayat Pendidikan
SD SMP SMA

Nama Institusi | SDN Kutawaru 02 | SMP N 9 Cilacap | SMK N 1 Cilacap
Jurusan Multimedia
Tahun Masuk- | 1999-2005 2005-2008 2008-2011
Lulus

C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentasion)

Institusi Pemberi
No. Jenis Penghargaan HSHEUST TEber] Tahun
Penghargaan

1

D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)

. Institusi P i
No. Jenis Penghargaan SHSI Bephet Tahun
Penghargaan

1

Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar
dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari
ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima
sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah
satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K.

Semarang, 31 Agustus 2015

Pengusul

Marsela subiarti



1.2 Anggota 1
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A. Identitas Diri
1 [ Nama Lengkap Agung Prayitno
2 | Jenis Kelamin L
3 | Program Studi Manajemen S-1
4 | NIM B11.2013.03039
5 | Tempat dan Tanggal Lahir | Jepara,01 Februari 1996
6 | E-mail Aprayitno46@gmail.com
7 | Nomor Telepon/HP 085647239096
B. Riwayat Pendidikan
SD SMP SMA
Nama Institusi [ SDN | Nalumsari | Mts NU SMA N 1 Gebog
Jepara NURUSSALAM | Kudus
Kudus
Jurusan IPS
Tahun Masuk- |2001-2007 2007-2010 2010-2013
Lulus

C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentasion)

. Institusi Pemberi
No. Jenis Penghargaan e s Tahun
Penghargaan
|
D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi
lainnya)
. Institusi Pemberi
No. Jenis Penghargaan nsttust rembert Tahun
Penghargaan
1

Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar
dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari
ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima

sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah
satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K.

Semarang, 31 Agustus 2015

Pengusul

Agung Prayitno
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1.3 Biodata Anggota 2
A. Identitas Diri

1| Nama Lengkap Meyta Adelianah
2| Jenis Kelamin P
3| Program Studi Akuntansi S-1
4| NIM B11.2012.02223
5| Tempat dan Tanggal Lahir | Kendal,20 Mei 1994
6| E-mail Meyta.adelianah@gmail.com
7| Nomor Telepon/HP 085741932293
B. Riwayat Pendidikan
SD SMP SMA
Nama Institusi | SDN 1 Sendang SMP N 3 Cipiring | SMK N 1 Kendal
Dawuh
Jurusan Akuntansi
Tahun Masuk- |2000-2006 2006-2009 2009-2012
Lulus

C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentasion)

Institusi Pemberi
No. Jenis Penghargaan nstitust Fembett Tahun
Penghargaan

1

D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi
lainnya)

. Institusi Pemberi
No. Jenis Penghargaan HSHuST Ferbet] Tahun
Penghargaan

1

Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar
dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari
ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima
sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah
satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K.

Semarang, 31 Agustus 2015

Pengusul

Meyta Adelianah



1.4 Biodata Anggota 3
A. Identitas Diri
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1| Nama Lengkap Derry Setiawan

2| Jenis Kelamin L

3| Program Studi Teknik Informatika S-1

4| NIM A11.2012.06944

5| Tempat dan Tanggal Lahir | Surabaya,14 Desember 1994

6| E-mail Samuelderry66@gmail.com

7| Nomor Telepon/HP 08998588756

B. Riwayat Pendidikan
SD SMP SMA
Nama Institusi | SD Kristen 3 SMP Pangudi SMA Kristen Krista
Y SKI Semarang Luhur Domenico | Mitra Semarang
Savio Semarang

Jurusan IPA
Tahun Masuk- |2000-2006 2006-2009 2009-2012
Lulus

C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentasion)

No.

Institusi Pemberi

Jenis Penghargaan Tahun

Penghargaan

1

D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi
lainnya)

No.

Institusi Pemberi

Jenis Penghargaan Tahun

Penghargaan

1

Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar
dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari
ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima
sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah
satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K.

Semarang, 31 Agustus 2015

Pengusul

Derry Setiawan




Lampiran. Dosen Pembimbing

A. Riwayat Pendidikan
Nama Lengkap

Jenis Kelamin

Program Studi

NIDN

Tempat dan Tanggal Lahir
E-mail

Nomor Telepon/HP

N[N N[ |W N =

B. Riwayat Pendidikan

Sarjana S1 S2 / Magister Doktor
Nama Institusi - - -

Jurusan - - _
Tahun Masuk-Lulus - - _

C. Rekam Jejak Tri Dharma Perguruan Tinggi
Pendidikan / Pengajaran

No | Mata Kuliah Wajib / Pilihan SKS

1

2

3

4

5

Penelitian

No Judul Penyandang Dana | Tahun

1

Pengabdian Kepada Masyarakat
No Judul Pengabdian Masyarakat Penyandang Dana | Tahun

1

Semua data yang Saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat
dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai
ketidaksesuaian dengan kenyataan, Saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan
dalam pengajuan Hibah PKM-K
Semarang, .........cceenenees
Dosen Pembimbing,



Lampiran 2.Justifikasi Anggaran Kegiatan
A. Peralatan Penunjang
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No |Material Justifikasi Kuantitas Harga Harga Total
pemakaian Satuan (Rp)
1 Case polos (row Bahan baku | 700 Rp 37.500 Rp 3.750.000
material) untuk case
I TOTAL [ Rp 3.750.000
B. Bahan Habis Pakai
No [Material Justiflikasi pemakaian | Kuantitas [Harga Harga Total
Satuan
1 Batik cap 2m | Melapisi case 10 Rp 150.000 | Rp 1.500.000
2 Batik tulis 2m | Melapisi case 10 Rp 400.000 | Rp 4.000.000
3 Benang Menjahit batik ke case| 1 set Rp 125.000 | Rp 125.000
4 Lem Merekatkan 10 Rp 20.000 |Rp 200.000
5 Plastik kemasan| Mengemas produk 100 Rp 250 | Rp  25.000
6 Internet Kelancaran E- 2 orang [Rp 50.000 | Rp 100.000
untuk Comerce
7 Komunikasi Komunikasi anggota | 4 orang |Rp 50.000 | Rp 200.000
8 ATK Administrasi 1 Rp 100.000 | Rp  100.000
| TOTAL Rp 6.250.000
C. Perjalanan
No |Material Justifikasi Kuantitas [Harga Harga Total
pemakaian Satuan (Rp)
1 Transportasi dan Biaya perjalanan| 4 orang Rp 312.500 | Rp 1.250.000
akomodasi amggota
| TOTAL Rp 1.250.000
D. Lain-lain
No [Material Justifikasi pemakaian | Kuantit [Harga Harga Total
as Satuan (Rp)
1 Kartu nama Promosi 4 Box [Rp 55.000 Rp 220.000
2 Biaya listrik Kelancaran komputer | 1 Rp 150.000 |Rp 150.000
3 Proposal penawaran| Promosi 20 Rp  10.000[Rp 200.000
4 Brosur Promosi I rim [Rp 350.000 |Rp 350.000
5 Katalog produk Promosi 20 Rp  16.500Rp 330.000
TOTAL Rp 1.250.000
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Lampiran 3.Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

Alokasi

No Program Bidang Uraian
Nama/NIM Studi e S e Tugas
(jam/minggu)
Pimpinan
1 | Marsela Subiarti Manjgmgn Ekor'lorTn . 3? Usaha/
S-1 & Bisnis | jam/minggu .
Manajer
. Manaj Ek i 39 :
2 Agung Prayitno Al et or?01T11 : ! Produksi
S-1 & Bisnis | jam/minggu
. Akuntansi Ek i 39 .
3 | Meyta Adelianah Hntanst Or.1011.]1 : : Akuntansi
S-1 & Bisnis | jam/minggu
Teknik
. . 11 39 E-
4 Derry Setiawan | Informatika mu : :
Komputer | jam/minggu | Commerce

S-1
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Lampiran 4.Surat Pernyataan

kop

SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertandatangan di bawah ini :

Nama : Marsela Subiarti
NIM : B11.2013.03102
Program Studi : Manajemen S-1
Fakultas : Ekonomi & Bisnis

Dengan ini menyatakan bahwa proposal PKM-K saya dengan judul :B-
SMART“Batik Semarang Art upaya pelestarian warisan budaya lokal Indonesia
melalui produk kreatif dan inovatif” yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015
bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.

Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini,
maka Saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku
dan mengembalikan seluruh biaya yang sudah diterima ke kas negara. Demikian
pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.

Semarang, 31 Agustus 2015

Mengetahui, Yang menyatakan,

Ketua Bidang Kemahasiswaan

Dr.Kusni Ingsih, MM Marsela Subiarti
NIP.0686.11.2014.601 NIM.B11.2013.03102
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Lampiran5.Surat Mitra Usaha

SURAT PERNYATAAN KESEDIAAN KERJASAMA DARI MITRA
USAHA DALAM PELAKSANAAN PROGRAM KREATIVITAS
MAHASISWA

Yang bertanda tangan di bawabh ini :

Nama : Nole Stasionery

Pimpinan Mitra Usaha : C. Madina. G

Bidang Usaha : Toko alat tulis dan aksesoris

Alamat : Jalan Jati Raya- Banyumanik Semarang

Dengan ini menyatakan bersedia untuk bekerjasama dengan pelaksana kegiatan
Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan

Nama Ketua Tim Pengusul :Marsela Subiarti

Nomor Induk Mahasiswa :B11.2013.03102

Program Studi :Manajemen S-1

Nama Dosen Pembimbing :Imam Nuryanto,SE.,MM

Perguruan Tinggi :Universitas Dian Nuswantoro Semarang

Guna menerapkan dan/atau mengembangkan IPTEKS pada tempat usaha kami.

Bersama ini pula kami nyatakan dengan sebenarnya bahwa diantara pihak Mitra
Usaha dan Pelaksana Kegiatan Program tidak terdapat ikatan kekeluargaan dan
ikatan usaha dalam wujud apapun juga.

Demikian Surat Pernyataan ini dibuat dengan penuh kesadaran dan tanggung
jawab tanpa ada unsur pemaksaan di dalam pembuatannya untuk dapat digunakan
sebagaimana mestinya.

Semarang, 31 Agustus 2015

Yang menyatakan,

C. Madina. G
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Lampiran 6. Gambar Produk
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